


Jeder kind een stem

De slimme kubus voor je welbevinden!




Probleem

Leerkrachten hebben

Wettelijk verplichte
vragenlijsten per jaar
om sociale veiligheid te
monitoren, that's it!

in het welbevinden van kinderen

Zelfbedachte oplossingen.
Emotieladders, knijpers,
bakjes en ijsstokjes

Uur jaarlijkse
onderwijstijd gaat op
aan het toetsen van

leerprestaties
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Oplossing C[Ubo

qubo

[-:] Gericht in gesprek over emoties en gevoelens

Jeder kind een stem met een slimme kubus

zodat leerkrachten altijd inzicht hebben in het
welbevinden van kinderen

Elk kind een slimme kubus met emoties aan iedere zijde

& Dashboard met korte en lange termijn inzicht in welbevinden



Product \@qubo

Laagdrempelig inzicht in welbevinden in 3 simpele stappen

Stap 1: Kies je emotie Stap 2: Altijd inzicht Stap 3: Gericht in gesprek

Stemmingen

Neerleggen Schudden. . 53 1

en loslaten. ~n A o A == B

1) Denk ‘.’g\ Kies 3 Pevestig

De leerling kiest een emotie en Het leerkracht dashboard geeft Gericht in gesprek met kinderen
bevestigt door te schudden altijd inzicht in het welbevinden door analyses en patronen



Business model € qubo

realiseert lage kosten per leerling
door rechtstreekse import en duurzaam gebruik van materialen

Eenmalig per leerling Jaarlicentie per leerling
€20,00 €20,00
Kubus €12,20 Marge 4%
QO  Beschermhoes €1,43 I [ .
) Stickers €019 Gebruik database
UTP kabel €0,04
Router €0,85
E Coordinator ~ €0,70 Maroge Vervanging kubussen
"= Server €0,00 94%
<> Fulfilment €0,25 , )
Q7 vemenetesian €0,24 [P Vervanging batteri

Met verdere opschaling en hardware doorontwikkeling in het
komende jaar kan de marge oplopen tot 75% per leerling



Markt

Een markt van 14 miljard: klaar om veroverd te worden

met een aantrekkelijk vooruitzicht: er gaat jaarlijks 5,8% meer geld naar basisscholen

€14 miljard
TAM Leerlingen basisonderwijs wereldwijd (738 miljoen)* VOOfUi'I'ink

5,8% CAGR
Jaarlijkse stijging in
uitgaven van de
Rijksoverheid aan het
basisonderwijs***

sam €30 miljoen

Leerlingen basisonderwijs in Nederland (1,5 miljoen)**

SOM €2,25 miljoen
5-10% leerlingen groep 3 t/m 8 (<56.250)

%

qubo


https://www.statista.com/statistics/1227106/number-of-pupils-in-primary-education-worldwide/
https://www.ocwincijfers.nl/sectoren/primair-onderwijs/leerlingen/aantallen-ontwikkeling-aantal-leerlingen#:~:text=In%20het%20basisonderwijs%20(bao)%20zijn,naar%2034.635%20leerlingen%20in%202022.
https://www.ocwincijfers.nl/sectoren/primair-onderwijs/uitgaven/totale-uitgaven-aan-preprimair-onderwijs

Marktstrategie €qubo
Met een groot netwerk in het onderwijs richten we doelgerichte pilots in

Doelgroep Kanalen Uitbreiding

E Leerkracht primair onderwijs D@ Social media campagne = ": *

rQrQ..Q\ Groep 3 t/m 8 Zichtbaarheid website

Y
onderwijsinspectie °
Pilot start
Offline

Pijnpunt
Tot juli 2024 werken we met

Netwerk: ambassadeurs een gratis pilot om snel
creéren olievlek marktaandeel te krijgen en om
het product ndg beter te
maken.

Leerkrachten die check-ins/outs
doen met zelfgemaakte tools en

daardoor geen structureel inzicht A Presentaties bij scholen en
NEBBEN. besturen om pilots te starten

Teder kind een ste™




Tractie @qubo
quO telt sinds de start al meer dan 450 kinderen,

de eerste omzet is binnen en er zijn schriftelijke toezeggingen van DMU's

(Groeiend aantal kinderen sinds start
300
200

100

Q3 2023 Q4 2023 Q12024




Concurrentie s@,\qubo

Ubo neemt snel de incidentele, leerkrachtgestuurde oplossingen over
en positioneert zich in een kindgerichte onderwijs-niche

qu e “'-—'- y

qubo.nl happybots.nl classdojo.com reflect. microsoft.com onderwijsinspectie.nl
oKi%dsgsienricmgt Robot die helpt bij Digitaal Halfjaarlijkse Emotieladders,
Positionering al?i'd inzigcht i praten over je beloningssysteem Check-in tool vragenlijsten sociale  knikkers, ijsstokjes,
J . evoel oed gedra veiligheid evoelsmeters etc.
welbevinden 8 8 g g g &
Opgericht 2023 2018 2011 2022 2015 o0
Hoofdkantoor — = ik i - -
Fysiek product per kind v X X X
leder moment inzicht v X X X
Initiatief van het kind v X X X X
Inzendingen zijn privé v X X X X

Indirecte concurrentie



http://www.qubo.nl/
http://www.classdojo.com/
https://reflect.microsoft.com/
https://www.onderwijsinspectie.nl/onderwerpen/sociale-veiligheid/instrumenten-monitoring-sociale-veiligheid
http://www.happybots.nl/

Team €qubo

Ons team bestaat vit onderwijs— en [T specialisten

waarmee we als geen ander aansluiten bij de behoefte van onze doelgroep



https://www.linkedin.com/in/nico-meijer/
https://www.linkedin.com/in/mike-van-viegen-27187375/
https://www.linkedin.com/in/joris-groenendijk/

Roadmap

Cloud Upgrade Cloud :;i?;ii Development Insourced W Cube
s hardware Production manitaring, Custom havamere [|  METHware applications
Cube 2.0 logging Cube 30
q 3 " - Inbound DMU Inbound
Start trial Start trial Start trial Start trial - Fulfilment & :
marketing & 50 classes ° marketing & 150 classes
6th grade 4th grade 3rd grade 10 schools User feedback Ao customer service User feedback
Start 3rd E“":Ii"hmrm Establishment Full stack Customer
eneral Care & Sales
founders founder Partnership Helding structure EELp Employee
) . NOLAI . Klaar voor
Bootstrap Pre-seed Sffﬂlng_ld_”d See\dbll:::k Sl'j'lhs'd’ Erql'l‘:"tyr de vnlg:nde
ronde

leder kind sen ste™

G



Financiering \\@\qubo

We streven naar een financiering van €500K

om te groeien naar 1.725 kinderen en om verder op te schalen

Gebruik financiering Waarom nu?

Financiering voor de uitvoering en runway tot Q1 2025 . o
Toenemende aandacht voor welbevinden en kansengelijkneid*

) We hebben meer inzicht nodig

Investeringen

+ Productontwikkeling l % Softskills worden belangrijker in toekomstige functies

* Externe expertise Laten we beginnen bij de volgende generatie
+ Licenties & abonnementen

€75k

’L}‘(\i Leerkrachten zijn enthousiast en aanvragen nemen toe
V2" Mis de boot niet
€325k :
€100k
CLA
4% rente
15% korting

Inkoop

* Inventaris

« Logistiek & fulfilment

+ Inkoop hardware klanten

» Team & personeel
* Branding & marketing
« Huisvesting € ZOOK o
nghaald //Ef

Bedrijfsvoering


https://www.trimbos.nl/wp-content/uploads/2023/11/AF1488-Rapport-een-onderbouwingsdocument-van-het-programma-Welbevinden-op-School.pdf

CTA €qubo

Laten we samen meer aandacht geven aan welbevinden
en ieder kind een stem gevenl

neem contact op
Joris Groenendijk
+31 623 808984
joris@qubo.nl



mailto:%20joris@qubo.nl

A voice for every child

The smart cube for your well-being




Problem

Teachers have

Legally required
guestionnaires per
year to monitor social
safety, that's it!

into the well-being of children

Self-invented solutions.
Emotional scales, wooden
pegs, bowls and popsicle

sticks

Hours of annual
teaching time is spent
on testing learning
performance



Solution

qubo

[-:]  Meaningful dialogue about emotions and feelings

%

qubo

A voice for every child with a smart cube

so that teachers always have insight into the well-being
of children

Each child a smart cube with emotions on all sides

& Dashboard with short and long-term insight into well-being



Product

Squbo

Accessible insight info well-being in 3 simple steps

Stemmingen
Je bekdjt nu i live stemmingen van

Neerleggen Schudden. .
en loslaten. RF a3 = =3 = &
/F -
s B e D Aishe aber
/\b N ;Ol - N s A ;
y/
e v - B @ 2 =
M Reev: H: Philei Fedde
) B = = = B
G Denk @ ki“ 3 P“e“is Seth Jesper Pppa  Seraina  Sammy Sieni

wwwwwwwww

The pupil chooses an emotion
and confirms by shaking

The teacher dashboard always
provides insight into well-being

Meaningful dialogue with pupils
through analyses and patterns



Business model € qubo

generates low costs per pupil
through direct import and sustainable use of materials

One-off per pupil Annual license per pupil
€20.00 €20.00
Cube €12,20 Margin 4%
O Protection case€1,43
N Stickers €019 Use of database
UTP cable €0,04
Router €0,85 .
! <>
E Coordinator €0,7O Marogln Rep|acement cubes
“—  Server £€0,00 94%
<> Fulfilment €0,25
N2 Shipment €024 [ b Replacement battery

With further scaling of production and product development
in the coming year, margin can be increased by 75% per pupil



Market € qubo

A €14b market ready to be conquered

with an attractive outlook: 5.8% more money goes to primary schools every year

€14b

Primary students worldwide (738m)*

€30m

Primary education pupils in the Netherlands (1.5m)**

€2.25m
5-10% pupils class 3 to 8 (<56.250)



https://www.statista.com/statistics/1227106/number-of-pupils-in-primary-education-worldwide/
https://www.ocwincijfers.nl/sectoren/primair-onderwijs/leerlingen/aantallen-ontwikkeling-aantal-leerlingen#:~:text=In%20het%20basisonderwijs%20(bao)%20zijn,naar%2034.635%20leerlingen%20in%202022.
https://www.ocwincijfers.nl/sectoren/primair-onderwijs/uitgaven/totale-uitgaven-aan-preprimair-onderwijs

Go-to-market
With alarge network in education, we set up targeted pilots

Audience Channels

Pilot start

Teder kind een ste™




Traction @qubo
quO helps more than 450 children since its start,

the first revenue has been achieved and there are written commitments from DMU'’s

(Growing number of children since start
300
200

100

Q3 2023 Q4 2023 Q12024

Dutch
Edtech




Competition @‘qubo

Ubo is quickly taking over the incidental, teacher—driven solutions

and positions itself in a child-oriented education niche

qu e “'-—'-4

qubo.nl happybots.nl classdojo.com reflect. microsoft.com onderwijsinspectie.nl

Cs@lﬁioorrl]evr\j/ittehd Robot that helps you Digital reward Semi-annual social rEn?rObtlié)sn Iaéjdseiglsé
Positioning o talk about your system for good Check-in tool safetey D€s Pop

always insight . ! . . sticks, feeling

. : feelings behavior guestionnaires

into well-being meters, etc.
Founded 2023 2018 2011 2022 2015 00
HQ - - e e - -
Physical product per child v X X X
Insight at any time v X X X
At the child's initiative v X X X X
Private submissions N2 X X X X

Indirect competitors



http://www.qubo.nl/
http://www.classdojo.com/
https://reflect.microsoft.com/
https://www.onderwijsinspectie.nl/onderwerpen/sociale-veiligheid/instrumenten-monitoring-sociale-veiligheid
http://www.happybots.nl/

Team @ quO

Our team consist of education and [T specialists

with whom we meet the needs of our target group like no other



https://www.linkedin.com/in/nico-meijer/
https://www.linkedin.com/in/mike-van-viegen-27187375/
https://www.linkedin.com/in/joris-groenendijk/

Roadmap

Cloud Upgrade Cloud ::,Eﬁi Development Insourced eLan Cube
w h?rd\.ﬂare Froduction monitoring, wstom harchware hardware applications
ube 2.0 logging Cube 30
q R : . Inbound DMU Inbound
Start trial Start trial Start trial Start trial ) Fulfilment & ;
marketing & 50 classes ° marketing & 150 classes
6th grade 4th grade 3rd grade 10 schools User feedback Akl customer service User feedback
Start 3|'d Eilﬂ:“ih"‘lﬂﬂ Establishment Full stack Customer
eneral Care & Sales
founders founder Partnership Helding structure Eeelopey Employee
NOLAI Read
Bootstrap Pre-sead Seed Round Seedblink Subsidy Equity o neﬂt
Convertible Corertibla Process Sead Round

investment

leder kind sen sTe™

G
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qubo

Funding

We aim to raise € SO0K

to expand to 1,725 children and to scale up further

Use of fund Why now?

Operation fund for cash runway until Q1 2025 . . . A
Increasing attention to well-being and equality*
We need more insight

Investments
» Product development Softskills will become more important in future positions
* External expertise Let’s start with the next generation
€75k + Licenses and subscriptions
g(\i Children are enthusiastic and requests are increasing
V2" Don't miss out!
€325k ’
€100k
Purchase C(())nyertible
* Inventory 4% interest

* Logistics & fulfillment 15% discount

Operations .
P + Purchasing hardware for costumers

» Team & personnel
* Branding & marketing

« Housing € 2OOK already committed//;‘_’é


https://www.trimbos.nl/wp-content/uploads/2023/11/AF1488-Rapport-een-onderbouwingsdocument-van-het-programma-Welbevinden-op-School.pdf

CTA €qubo

Let's pay more attention to well-being and give a
voice to every child togetherl

Contact us

Joris Groenendijk
+31 623 808984
joris@qubo.nl



mailto:%20joris@qubo.nl

	Dia 1
	Dia 2
	Dia 3
	Dia 4
	Dia 5
	Dia 6
	Dia 7
	Dia 8
	Dia 9
	Dia 10
	Dia 11
	Dia 12
	Dia 13
	Dia 14
	Dia 15
	Dia 16
	Dia 17
	Dia 18
	Dia 19
	Dia 20
	Dia 21
	Dia 22
	Dia 23
	Dia 24
	Dia 25
	Dia 26
	Dia 27

